
C.M.Cキャリアマネジメント　コンサルティング　03-3893-3601

10:15～16:10（受付9:45～）

  盛繁



会社名/店名

FAX
＜ショールーム見学＞　涼しい厨房機器「涼厨」のご紹介など　 16：00～16：10  16：15～16：50

生業から実業に変革させるために必要な要件とは・・NHK「ブラ
タモリ」でも放映された「神楽坂　浅野屋」、多種多彩な名店が
ひしめく競合激しい「神楽坂」にあって、新たな客筋を作り出す、
その手法を氏の経験をもとにわかりやすく語ります。

神楽坂 『浅野屋』 主人　山田繁幸 氏 麺ビジネスコンサルタント 渡邉眞人氏 

その「地域」や「まち」に求められる、そば店経営のカタチ。「顧客リセット」から始め

る望まれる店の姿とは。参考事例を交えてお伝えします。また、ヒット商品を作る

ためのヒント、売上と収支の考え方も計数と合わせて解説します。

個性ある前菜の中の一品も思いのほか手軽に打てる・作れる・活かせ

る。その方法を実演と試食で伝授します。
ブランドを確立させていると、そのブランド特有の“匂い”がまとってくる。こ
の“匂い”はハイブランドだけではなく、大衆店でも同じ事が言える。そのブラ
ンドの対象となる顧客へのメッセージングがポイントとなってくる。

 （前売り）
事前申込みで
受講料10,000円のところ

定員３６名（最大40名）


